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Współpraca z COLWAY 
PLAN FINANSOWY

„COLWAY to intensywne, dochodowe życie towarzyskie. 
Im bardziej intensywne - tym bardziej dochodowe“.

COLWAY to uznana, polska marka z 20- letnią historią. W 100% z polskim kapitałem, w Polsce prowadząca  
badania, rozwój i produkcję. To marka, z którą będziesz mogła/mógł się z dumą identyfikować i z którą  
Twoje środowisko zacznie niebawem kojarzyć Ciebie. Być może doświadczysz też tej niezwykłej  
satysfakcji, jaką wielu z nas już przeżyło, mogąc być Ambasadorem produktów, które odmieniają  
życie wielu osób. Dołączając do COLWAY uzyskasz na początek nie tylko atrakcyjny rabat na wyjątkowe, 
rodzime produkty powstałe dzięki wizji i pasji, ale też dostęp do różnorodnych możliwości, dzięki  
którym można dobrze zarobić.   

Zwróć proszę uwagę, że COLWAY to nie tylko wyśmienite produkty i możliwość zarobienia godnych  
pieniędzy. To także ogromna społeczność, która powstała wokół wartości, jakimi są m.in.:  
bezpieczeństwo, niezachwiana stabilność, bogata tradycja czy potwierdzona jakość.  
Unikatową wartością samą w sobie jest także społeczność, która gwarantuje wzajemne wsparcie  
i dzielenie się wiedzą, a także nieustannie inspiruje oraz wspomaga budowanie trwałych relacji.  
 

Nie bez powodu jednym z haseł, które najlepiej 
oddaje ducha naszej organizacji, jest: 
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Bez względu więc na to, czego szukasz: 

Plan Finansowy COLWAY 
oferuje optymalne rozwiązania dla każdego! 

W tym skrypcie zebraliśmy najistotniejsze informacje o korzyściach z przystąpienia  
do współpracy z nami oraz – przede wszystkim – o możliwościach zarobkowych.

    Zamierzasz tylko nabywać produkty z wysokim rabatem

    Chcesz dzielić się z bliskimi jakością produktów i rabatami 

    Chcesz odsprzedawać produkty, aby dzięki temu zarobić  

    Celujesz wyżej i chcesz związać się z nami biznesowo, aby budować  
    całe struktury i osiągać z nich wysoki i stabilny dochód pasywny

KORZYŚCI 
Z POLECANIA

MOŻLIWOŚCI 
BIZNESOWE

ZAKUPY
 Z RABATEM
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Raz osiągnięty w COLWAY  
rabat jest nieutracalny!

30% 34% 38% 42%

PROSTY START! 
To co nas wyróżnia i jest jednym z największych atutów dla nowych osób, to brak jakichkolwiek  
zobowiązań, aby zacząć odnosić korzyści. Rejestrując się w COLWAY jako Dystrybutor, natychmiast  
uzyskujesz rabat 30%, którego już nigdy nie utracisz!  Nie ma obowiązku wniesienia opłaty  
rejestracyjnej ani zakupu tzw. „startera” (czyli pakietu produktów), aby stać się naszym Partnerem.   
Nie jest także wymagana tzw. „aktywność”, czyli dokonanie minimalnego zakupu w danym okresie,  
aby utrzymać swój poziom rabatowy. 

Z dumą już 20 rok realizujemy tę zasadę, co czyni COLWAY unikatową firmą wśród marketingów  
sieciowych. 

Aby dołączyć do COLWAY, konieczna jest jedynie rejestracja w systemie i założenie konta.  
Między firmą a nowym Partnerem zawierana jest do niczego niezobowiązująca umowa, która ma  
na celu ochronę praw i interesów nowego Partnera. 

2600 PKT 5200 PKT 7800 PKT
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KORZYŚCI  
DLA DYSTRYBUTORÓW 

Zwiększanie posiadanego rabatu  

Rabat na zakupy w COLWAY może rosnąć, aż do maksymalnie 42%. Na wysokość posiadanego  
rabatu składają się wartość zakupów własnych, oraz – uwaga! – także zaproszonych osób, a nawet  
jeszcze kolejnych, zaproszonych przez nie!  
Każdy Dystrybutor, oprócz możliwości zamawiania z atrakcyjnym rabatem, uzyskuje dodatkowo  
od razu dodatkowo możliwość zapraszania do COLWAY innych osób, zaś za dokonane przez nie  
zakupy – jest każdorazowo nagradzany. 

Warto więc zapraszać do COLWAY! ☺
 
 

Po pierwsze, każdy zakup osób zaproszonych przez Ciebie do COLWAY buduje Twoją tzw. historię  
zakupową, czyli wpływa na poziom Twojego rabatu zakupowego. Co jest niezwykle  
istotne – osoby, które zarejestrowały się dzięki Tobie na statusie Dystrybutora, także mają możliwość  
zapraszania innych, a zakupy osób zaproszonych przez nie również będą pracować na Twój poziom  
rabatowy. Dotyczy to zarówno Dystrybutorów, jak i Klientów detalicznych.  

Grupę osób zarejestrowanych bezpośrednio pod Tobą oraz także kolejnych, przez nich zaproszonych,  
nazywamy Małą Organizacją Sprzedażową (MOS). 

Aby awansować na wyższy poziom rabatowy, należy w dowolnym momencie przekroczyć dany próg 
historii zakupowej, wyrażony w punktach (2600, 5200 lub 7800 pkt). Produkty dostępne w sklepie 
COLWAY posiadają przypisaną wartość punktową. Przypominamy, że wartości zakupów Twoich oraz 
wszystkich osób z Twojej struktury się kumulują! A to znaczy, że zaproszone osoby „pracują” na Twój  
rabat, nawet jeżeli Ty nie dokonasz żadnych zakupów.

Tabela 1 Progi punktowe dla uzyskania wyższych rabatów

Wartość  
historii zakupowej  

(w punktach) 

0 - 2599 30%

2600 – 5199 34% 

5200 – 7799 38% 

> 7800 42% 

Rabat na produkty  
COLWAY 

Zapraszanie do COLWAY innych będzie przynosić korzyści zawsze,  
gdy zarejestrowane pod Tobą osoby będą kupować produkty w sklepie COLWAY.  
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Międzymarża 

Wszelkie zakupy dokonane w Małej Organizacji Sprzedażowej (zwanej dalej MOS) przez osoby  
o mniejszym rabacie niż Twój, generują powstanie tzw. międzymarży. Jej wysokość zależy od różnicy  
między Twoim rabatem na koniec danego miesiąca, a jej rabatem, który posiada w momencie  
składania zamówienia.

Oznacza to, że gdy Ty i zaproszona przez Ciebie osoba, jesteście w momencie składania przez nią  
zamówienia na tym samym poziomie rabatowym, np. 30%, to jeżeli do końca miesiąca awansujesz na 
przynajmniej 34%, naliczymy Ci międzymarżę od tego zamówienia.

Za zakupy dokonane w COLWAY przez osoby będące w MOS, zasilamy konta polecających kwotami  
w wysokości od 4% do aż nawet 42% wartości katalogowej netto zakupionych produktów. Wyjątkiem 
od tej reguły są produkty i zestawy promocyjne ze zmniejszoną wartością punktową.  

Międzymarże są naliczane raz w miesiącu. 

34%

30%

30%

42%

38%

12%

4%
8%

8%

TWOJA MAŁA ORGANIZACJA 
SPRZEDAŻOWA (MOS)

Zarabiaj na różnicy w wysokości rabatów!

Dystrybutorzy mogą wykorzystać zgromadzone środki na opłacenie kolejnych zamówień  
(do 60% ich wartości). W połączeniu z największym, możliwym do uzyskania rabatem 42%, umożliwia 

to zakup produktów z niesamowitym, aż 76,8% rabatem!

Plan Finansowy COLWAY nagradza swoich Partnerów wypłacając  
im międzymarże na bazie cen katalogowych netto.
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Link sprzedażowy  

Umożliwia zakupy w cenach katalogowych bezpośrednio od COLWAY. Jest 
to opcja dla osób, które są przekonane do produktów i są w stanie zakupić 
je w cenie katalogowej. 
 
 

Link rejestracyjny 

Umożliwia rejestrację jako Dystrybutor. Służy do polecania produktów 
COLWAY swoim znajomym, umożliwiając im dostęp do 30% rabatu oraz 
zapraszania innych osób. 

Pozyskiwanie Partnerów 

W celu zdobycia większych rabatów, a w konsekwencji uzyskania międzymarży, należy jedynie  
skutecznie zapraszać do COLWAY inne osoby. Służą do tego dwa bardzo proste narzędzia. Są nimi  
unikalne dla każdego linki. Każda osoba, której je udostępnisz i która dokona rejestracji, zostanie  
zapisana w systemie jako zaproszona przez Ciebie. 

Produkty można oczywiście odsprzedawać osobiście i w taki sposób zarabiać na międzymarży.  
Kontakt osobisty jest często najlepszym sposobem na zbudowanie pierwszych relacji. Jest to także 
możliwość podzielenia się informacjami o produktach, co w konsekwencji częściej skutkuje większymi  
zamówieniami. Opcja ta ma jednak swoje wady, takie jak: konieczność zainwestowania własnych  
środków, wydłużony czas dostarczenia produktów do klienta, ryzyko natury podatkowej, czy też często 
brak możliwości rozliczania się kartą lub przelewem.   



PLAN FINANSOWY COLWAY 7

Zapoznaj się z kolejnym  
etapem na naszej ścieżce kariery 

Zakup produktów bezpośrednio od COLWAY  
niesie za sobą natomiast możliwości i profity, z których  

zdecydowanie warto korzystać: 

 
 
Zarejestrowany Partner  
Osoba, która utworzy w naszym Systemie konto, zostanie trwale zapisana pod zapraszającym,  
przez co zwiększamy pewność, że następne zamówienia będą Twoją Historią Zakupową. Rejestracja  
z rabatem 30% umożliwia zapraszanie innych, co może wpłynąć na wielkość Twojego zespołu. 
 

Sprawna logistyka  
Zajmiemy się spakowaniem oraz odpowiednim zabezpieczeniem produktów (w tym przed  
temperaturą). Nadamy je sprawdzonym kurierem DPD, zaś zamówienia złożone do godz. 13:00  
wyślemy jeszcze tego samego dnia. 
 

Przejęcie płatności, rozliczeń i obowiązku fiskalnego 
Pobierzemy płatność i wystawimy paragon lub fakturę, zaś międzymarżę, która powstawałaby  
przy sprzedaży bezpośredniej, przelejemy do wirtualnego portfela na Twoim koncie COLWAY. 
 

Uproszony tryb reklamacji 
Jeżeli z jakichkolwiek powodów produkt będzie trzeba zwrócić lub zareklamować 
– zajmiemy się tym za Ciebie.  
 

Ogólnokrajowy zasięg   
Znajomi mieszkający w innym województwie, poznani online lub na urlopie? 
Masz możliwość obsłużenia ich bez względu na to, jak daleko mieszkają. 
 

 

 

Jeżeli zebrane środki będą już na tyle duże, że nie będziesz w stanie ich wykorzystać  
do opłacenia kolejnych zamówień i zechcesz wypłacić owoce swojej pracy, warto zapoznać  

się z warunkami i rozważyć uzyskanie nominacji menedżerskiej. Status Menedżera  
daje bowiem dostęp do znacznie szerszych możliwości, które oferuje nasz Plan Finansowy. 
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NOMINACJA MENEDŻERSKA 
Korzystanie z dodatkowych przywilejów 

Udział w dedykowanych, atrakcyjnych programach i szkoleniach  

Zwiększenie zarobków w postaci prowizji, czyli % od obrotu innych Menedżerów  
będących w Twojej strukturze 

Po nominacji niezmiennie zachowane jest prawo do wykorzystywania  
zgromadzonych środków na zakupy produktów COLWAY, ale zyskując status  

Menedżera uzyskuje się dodatkowo prawo do ich wypłaty zgromadzonych na koncie środków. 

Uzyskać 10 400 pkt. obrotu historycznego    
• Skumulowana wartość punktowa zakupów własnych, tj. bez zakupów MOS 

 Dokonać nominacji „z wykupu”  
• Jednorazowy zakup o wartości 10 400 pkt, z 42% rabatem  
• W jednym miesiącu w roku, w trakcie Listopada w COLWAY, nominację  

z wykupu można uzyskać za połowę tej wartości, czyli za zamówienie  
na min. 5 200 pkt

Uzyskać nominację z pomocą Menedżera wprowadzającego  
• Menedżerowie mogą wspierać rozwój swoich struktur, poprzez  

wykorzystanie do nominacji swojego własnego obrotu historycznego  
lub korzystając z tzw.  „nominacji incydentalnej”

1

2

3

Plan Finansowy COLWAY zakłada kilka możliwości uzyskania  
nominacji menedżerskiej. Należy w tym celu spełnić jeden z warunków: 
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Prowizja 

Oprócz posiadanej już możliwości uzyskiwania międzymarży, Menedżerowie COLWAY uzyskują  
dodatkowo możliwość zarabiania prowizji za obrót powstały w ich strukturze. Plan Finansowy  
zakłada zmienną wysokość prowizji w zależności od poziomu na którym znajduje się obrót,  
oraz od spełnionych warunków strukturalnych.

Kwalifikacja 

Prawo do prowizji przysługuje Menedżerom, którzy w danym miesiącu spełnili warunek tzw.  
„kwalifikacji menedżerskiej”, czyli posiadają na koniec danego miesiąca rozliczeniowego obrót  
w wysokości co najmniej 2600 pkt. Na obrót własny Menedżera składają się zamówienia  
własne oraz jego Małej Organizacji Sprzedażowej (Dystrybutorów i Klientów detalicznych). 

  

* od nadprowizji odlicza się nadprowizje 
 innych Menedżerów w strukturze.  

Tabela 2 Poziomy procentowe prowizji w zależności  
od spełnionych wymagań strukturalnych 

Poziom

Min. 1 
Menedżerów

w 1 poziomie

Min. 3 
Menedżerów

w 1 poziomie

Min. 5 
Menedżerów

w 1 poziomie

Min.  5
Menedżerów + obrót w
strukturze >100 000 pkt.

Min.  5
Menedżerów + obrót w

strukturze >200 000 pkt.

1

2

3

4

5

6

7

7%7%7%7%7%

6%6%6%6%6%

4%4%4%4%

3%3%3%3%

3%3%3%3%

2%2%2%

1%1%1%

+1% Nadprowizji  
z obrotu  

w 7 poziomach*

+2% Nadprowizji  
z obrotu  

w 7 poziomach *

Wysokość prowizji z obrotów na danych poziomach 
oraz warunki jej pozyskania:

Kwalifikacje menedżerskie w COLWAY stanowią podstawę powstawania jednych  
z najwyższych w branży marketingu sieciowego prowizji.  
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UDZIAŁ W PROGRAMACH

Menedżerowie z Klubów Systematycznych otrzymują dodatkowo przywilej  
kupowania wybranych produktów w najbardziej atrakcyjnych cenach.

10 000 PLN i więcej 

1500 - 3000 PLN

3500 - 4000 PLN

5000 - 6000 PLN

KL
UB

 S
YS

TEMAT YCZNYCH COLW
AY

KL
UB

 S
YS

TEMAT YCZNYCH COLW
AY

KL
UB

 S
YS

TEMAT YCZNYCH COLW
AY

KL
UB

 S
YS

TEMAT YCZNYCH COLW
AY

10

20

40

100

TYS.+

TYS.+

TYS.+

TYS.+

To program motywacyjny dla Menedżerów COLWAY, którzy powtórzą przez minimum 3 miesiące  
z rzędu określone warunki obrotu w strukturze. 
Klubowicze mają dostęp do wybranych produktów w okazyjnych cenach, zaś za dołączenie do Klubu 
COLWAY nagradza unikatową biżuterią, darmowymi biletami na konferencje lub hucznie obchodzone 
imprezy rocznicowe. Natomiast dla najlepszych czekają atrakcyjne wycieczki zagraniczne!

Klub Systematycznych COLWAY
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Jeżeli pozyskasz wystarczająco dużo nowych osób w ciągu roku, które wygenerują nowy obrót,  
COLWAY sfinansuje ratę Twojego samochodu. Zajmiemy się też  oklejeniem auta, aby stanowiło  
wizytówkę Twoich osiągnięć i okazję do pokazania potencjalnym Partnerom możliwości, 
jakie oferuje COLWAY. 

SAMOCHODOWY
PROGRAM

Program Samochodowy COLWAY  

Program Lista Marzeń

CO JEST 
NA TWOJEJ 

MARZEŃ?
LIŚCIE 

Zbieraj punkty za zakup wskazanych przez COLWAY produktów i wymieniaj je na nagrody  
z udostępnionego katalogu lub sfinansuj nimi swoje dowolne marzenia. Skok ze spadochronem,  
weekend spa w górach, czy podróż na egzotyczną wyspę? Co jest na Twojej liście marzeń?
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DEFINICJE 

Klient Detaliczny – Osoba zarejestrowana w systemie COLWAY, kupująca produkty w cenach  
katalogowych. 

Dystrybutor –  Uczestnik sieci, wprowadzony przez innego Dystrybutora lub Menedżera,  
któremu przysługuje 30% rabat, rosnący po osiągnięciu kolejnych progów historii zakupowej.

Menedżer – Dystrybutor nominowany za poczynione historycznie zakupy o łacznej sumie 10 400 pkt.   
Status uprawniający do uzyskiwania prowizji za obroty innych Menedżerów w jego strukturze,  
korzystania z dodatkowych przywilejów oraz dostępu do programów COLWAY.  

Pkt – Wartość przypisana do wskazanych w asortymencie COLWAY produktów.   
Na dzień 01.01.2024 r. stosowany jest stały przelicznik 1 pkt = 1,15 zł netto (od ceny detalicznej  
/ katalogowej).  
Materiały marketingowe i reklamowe oraz produkty promocyjne nie posiadają co do zasady wartości  
punktowej i od ich zakupów nie jest naliczana międzymarża ani prowizja. 

Prowizja – Premia wyrażana w złotych netto, naliczana na bazie obrotu punktowego innych  
Menedżerów w strukturze. Na dzień 01.01.2024 r. stosowany jest przelicznik: 1 pkt = 1,15 zł netto.
 
Kwalifikacja – Minimalny miesięczny obrót Menedżera (liczony w wartości punktowej przeliczanej  
z sugerowanych cen detalicznych produktów), kwalifikujący go do odbioru prowizji za obrót  
w poziomach menedżerskich pod nim (1-7). Kwalifikacja w tym systemie nie obliguje Menedżera  
do jakiejkolwiek osobistej sprzedaży produktów. Może ona wynikać wyłącznie z zakupów dokonanych  
przez Dystrybutorów oraz Klientów detalicznych w jego Małej Organizacji Sprzedażowej (MOS). 

Mała Organizacja Sprzedażowa (MOS) – Grupa wszystkich Dystrybutorów oraz Klientów  
detalicznych zarejestrowanych w systemie COLWAY, aż do najbliższego w strukturze Menedżera.  

Historia zakupowa – Suma wartości punktowej wszystkich produktów zakupionych przez  
Dystrybutora oraz inne osoby znajdujące się w jego Małej Organizacji Sprzedażowej.  
Jest to wartość brana pod uwagę przy awansie Dystrybutora na wyższy próg rabatowy. 

Obrót historyczny – Wartość punktowa będąca sumą wszystkich zamówień własnych (Dystrybutorzy)  
lub sumą obrotów własnych(Menedżerowie), która możne być wykorzystana wyłącznie  
w celu dokonania nominacji menedżerskiej.

Lider – Menedżer uprawniony do nadprowizji 1% lub 2 %.  


